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BTS MCO

Une Formation Commerciale adaptée aux entreprises

Lycée Georges Dumézil

27200 VERNON

Tél 02 32 71 23 00



Rejoignez-nous !!! *

*Inscription sur portail Admission Post-Bac (APB)

Le BTS M.C.O c’est

Une formation de 2 ans, destinée aux
Titulaires d'un baccalauréat STMG, ou
Professionnel, ES, L, S.

Proposant un enseignement :
Commercial
Marketing, Management, Gestion,

Communication, Informatique

Général Management des Entreprises,
Economie, Droit, Culture Générale et expression,
Langues (Anglais et LV2 en option)

Pour former d&UTURES MANAGERS
Management de I'équipe
Gestion prévisionnelle et évaluation des résultats

Gestion de la relation avec la clientéle
Gestion de I'offre de produits et de services
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Directeur Délégué aux Formations
Professionnelles et Technologiques
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http://lycees.ac-rouen.fr/dumezil
Messagerie : david.rodrigues1@ac-rouen.fr

UneFormation
Commerciale

Les stages

8 semaines de stages 1°°année
6 semaines de stages 2°"“année

Les Lieux de stage

La grande Distribution

Commerce de détaile biens de consommation et éventuellement
des services associés (livraison, SMB, financemént...

a destination des consommateurs finaux

Points de ventdisposant d'une grande surface réservée a la vente,
ainsi que d’autres zones accessibles aux clieat&ifm) ou non
(stocks-réserves)

Vente en libre service accompagn@es produits sont exposés sur
des linéaires pour étre choisis et prélevés dineete par le consom-
mateur)

Les entreprises prestataires de services :

Banques, Assurance, Travail Temporaire,

Location, Communication, Transport, Immobilier

Grossiste

Le service commercial d'une entreprise de prodactio

Les entreprises de commerce électronique

Objectifs des stages

. Acquérir et approfondir les

. Compétences professionnelles en situation réelle
. Utiliser I'informatique commerciale

o Mieux connaitre le monde du travail

. Pour affiner son choix d’orientation

Dynamique ! Motivé ! Aimant communiquer !

culture générale et
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Epreuve facultative LV2 Oral 2x20m 1
Aprés le BTS

Poursuite d’étude
Licences professionnelles
Ecoles de commerce et de gestion...

En début de carriere
Assistant chef de rayon
Vendeur-conseil
Chargé de clientéle
Délégué commercial
Animateur des ventes...

En cours de carriere
Manager de rayon
Responsable commercial
Directeur de magasin
Chef d’agence



